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Введение 

 

Практические занятия играют важную роль в  учебном процессе. На них 

проводится  проверка индивидуальных занятий, контроль в различных формах,  

по результатам  выставляется оценка  текущего контроля. Такие занятия позво-

ляют осуществлять связь теории с практикой, обеспечивают развитие мысли-

тельной активности обучающихся, их эффективную деятельность, направлены 

на формирование и развитие компетенций. 

Для того, чтобы подготовиться к практическим занятиям, необходимо 

ознакомиться с темой. Выяснив проблему, следует  обратиться к рекомендуе-

мой литературе. При подготовке сначала необходимо изучить материал из 

учебника, затем  воспользоваться дополнительной литературой и уделить вни-

мания определенной стороне проблемы. 

Подготовка к практическим занятиям - это необходимое условие. Гото-

вясь к практическим занятиям, следует активно  пользоваться справочной лите-

ратурой: энциклопедиями, словарями и др.  Владение понятийным аппаратом 

изучаемого курса является необходимостью. На практических занятиях оцени-

вается степень углубления в суть проблемы, усвоение методик  решения задач. 

Использование кейсового метода позволяет решать следующие задачи:  

- принимать верные решения в условиях неопределенности;  

- разрабатывать алгоритм принятия решения;  

- овладеть навыками исследования ситуации, отбросив второстепенные 

факторы;  

- разрабатывать план действий, ориентированных на намеченный резуль-

тат;  

- применять полученные теоретические знания, в том числе при изучении 

других дисциплин для решения практических задач;  

- учитывать точки зрения других специалистов на рассматриваемую про-

блему при принятии окончательного решения. 

Практические занятия должны быть выполнены всеми студентами. Сту-

денты, не выполнившие в полном объеме все эти работы, не допускаются к 

сдаче экзамена, как не выполнившие график учебного процесса по данной дис-

циплине. 

Методические указания по практическим занятиям содержат сведения, 

необходимые студенту для организации учебного процесса по дисциплине 

«Основы предпринимательства», реализуемой для студентов направления 

09.03.03 «Прикладная информатика»  Профиль Прикладная информатика  в 

экономике . 

Целью дисциплины «Основы предпринимательства» является изучение  

теории и вопросов  практики предпринимательской деятельности, приобрете-

ния умений  использовать  эти знания в рамках функционирования предприни-

мательских единиц. 
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 Знание организационных, экономических, финансовых и других  ха-

рактеристик предпринимательских ой структур, особенностей их функцио-

нирования  имеет важное  значение для качественной подготовки студентов.  

Дисциплина «Основы предпринимательства» ориентирована на формиро-

вание у обучающегося следующих компетенций:  

ОК-3: способностью использовать основы экономических знаний в раз-

личных сферах деятельности; 

ОК-4 способностью использовать основы правовых знаний в различных 

сферах деятельности; 

ОК-6: способностью работать в коллективе, толерантно воспринимая со-

циальные, этнические, конфессиональные и культурные различия; 

ОПК-1: способностью использовать нормативно-правовые документы, 

международные и отечественные стандарты в области информационных систем 

и технологий; 

ПК-1: способностью проводить обследование организаций, выявлять ин-

формационные потребности пользователей, формировать требования к инфор-

мационной системе 

В результате освоения дисциплины обучающийся должен 

 Знать: 

- экономические аспекты в  различных сферах деятельности; 

- правовые  основы предпринимательской деятельности;  

-  особенности франчайзига; 

- правовую базу в области информационных систем и технологий для осу-

ществления предпринимательской деятельности; 

- методы проведения обследования организаций, выявления информаци-

онных потребностей предпринимателей; 

Уметь: 

- оценивать - экономические аспекты в  различных сферах деятельности; 

-применять  нормативно-правовые документы, регламентирующие пред-

принимательскую деятельность; 

-применять методику оценки франчайзинга; 

-использовать правовую базу в области информационных систем и техно-

логий для осуществления предпринимательской деятельности 

- применять  методы обследования организаций, выявления информацион-

ных потребностей предпринимателей; 

 Владеть: 

- навыками  оценки  экономических аспектов в  различных сферах дея-

тельности; 

-методами работы с нормативно-правовыми  документами, регламентиру-

ющими предпринимательскую деятельность; 

- методикой оценки франчайзинга; 

-навыками использования нормативных  документов в области информа-

ционных систем и технологий для осуществления предпринимательской дея-

тельности 
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- применения  методов обследования организаций, выявления информаци-

онных потребностей предпринимателей. 

 

1. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ  

 

Код 

за-

ня-

тия 

Наименование разделов и тем /вид занятия/ Курс 
Ча-

сов 
Компетен- 

ции 

1.1 Содержание предпринимательской деятельности 

/Лек/ 

1 2 ОК-3 

1.2 Правовая база предпринимательской деятельности 

/Пр/ 

1 2 ОК-3,ОК-4 

1.3 Эволюция термина «предприниматель» /Ср/ 1 4 ОК-3 

1.4 Виды  предпринимательства /Лек/ 1 2 ОК-3 
1.5 Порядок учреждения и государственной регистра-

ции предприятий /Пр/  

1 2 ОК-4, 

ОПК-1 

1.6 Развитие предпринимательской структуры. Рос-

сийское   предпринимательство на современном 

этапе /Ср/ 

1 8 ОК-3 

1.7 Объекты, субъекты и формы  предприниматель-

ской деятельности /Лек/ 

1 2 ОК-3 

ОК-4 

1.8 Договорные отношения  предпринимателя/Пр/ 1 4 ОК-4 

1.9 Лицензирование деятельности предприятий /Ср/ 1 6 ОК-4, ОК-6 

1.10 Технология принятия предпринимательских реше-

ний /Лек/ 

1 2 ПК-1, ПК-1 

1.11 Точка безубыточности предпринимательской дея-

тельности /Пр/ 

1 6 ОК-3 

1.12 Экономические методы принятия решений /Ср/ 1 6 ОК-3: 

1.13 Предпринимательский риск /Лек/ 1 2 ОК-3: 

1.14 Франчайзинг /Пр/ 1 4 ОПК-1 
1.15 Управление предпринимательскими рисками/Ср/ 1 6 ОК-3 

1.16  Малое предпринимательство /Лек/ 1 2 ОК-4  

ПК-1 
1.17 Специальные налоговые режимы для субъектов 

малого предпринимательства /Пр/  

1 6 ОК-4 

1.18 Государственное регулирование предприниматель-

ской деятельности /Ср/ 

1 8 ОК-4 

1.19 Бизнес-планирование /Лек/ 1 2 ОК-3 

1.20 Эффективность предпринимательской деятельно-

сти /Пр/ 

1 6 

 

ОК-3: 

1.21 Бизнес-процессы /Ср/ 1 4 ОПК-1 
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1.22 Социальная ответственность предпринимателя 

/Лек/ 

1 2 ОК-3  

ОК-6 
1.23 Создание собственного дела /Пр/ 1 4 ОК-6 

ПК-1 
1.24 Культура предпринимателя /Ср/ 1 3 ОК-3 

ОК-6 
1.25 Инновационный путь развития  предприниматель-

ства/Лек/ 

1 2 ОК-3 

1.26  Формы сотрудничества в бизнесе/Пр/ 1 2 ОК-4 

1.27 Внутрифирменное предпринимательство/Ср/ 1 4 ОК-6 

 

Общий объем практических занятий в соответствии с тематическим 

планом занятий – 36 часов. 

 

2. ТЕМАТИКА  ПРАКТИЧЕСКИХ ЗАНЯТИЙ 
 

Темы Задания 

1. Правовая база пред-

принимательской дея-

тельности  

1.Изучить правовую базу предпринимательства в 

России 

2. Порядок учреждения 

и государственной реги-

страции предприятий  

1.Заполнить анкету-заявление . 

2.Ознакомиться с Уставом и Учредительным дого-

вором предприятия 

3. Договорные отноше-

ния  предпринимателя 

1. Изучить виды  основных договоров. 

2. Изучить содержание договора купли-продажи.  

4. Точка безубыточно-

сти предприниматель-

ской деятельности  

1. Найти точку безубыточности предпринима-

тельской деятельности графическим способом 

 2. Найти точку безубыточности предприниматель-

ской деятельности аналитическим способом 

5. Оценка личных ка-

честв  

1. Выполнить тест на определение личных .   ка-

честв  и способностей к предпринимательской дея-

тельности  

6. Специальные налого-

вые режимы для субъек-

тов малого предприни-

мательства  

1. Рассчитать сумму налога при УСН 

2. Рассчитать сумму ЕНВД 

7. Эффективность пред-

принимательской дея-

тельности  

1.Рассчитать показатели эффективности предпри-

нимательской деятельности 

2.Составить и решить ситуацию по оценке эффек-

тивности предпринимательской деятельности 

8. Создание собственно-

го дела  

1.Изучить этапы создания собственного дела. 

9. Формы сотрудниче-

ства предприниматель-

ских организаций 

1. Изучить формы сотрудничества предпринима-

тельских организаций 
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Перечень практических занятий определен тематикой лекционного 

курса с учетом количества часов, отведенных учебным планом. Последователь-

ность практических занятий определена логикой 

построения изучаемой дисциплины. 

Первое практическое занятие отражает правовые вопросы  

предпринимательства. Студенты должны научиться видеть правовые аспекты  

предпринимательской деятельности.  По результатам практического занятия у 

студентов вырабатываются компетенции ОК-3,ОК-4.  

Второе практическое занятие включает изучение  порядка учреждения и 

государственной регистрации предприятий. Студент должен освоить этапы ре-

гистрации предприятия.  По результатам практического занятия у студентов 

вырабатываются  компетенции ОК-4, ОПК-1.  

Третье практическое занятие помогает сформировать четкое представле-

ние о договорных отношениях  предпринимателя. По результатам практическо-

го занятия у студентов вырабатывается компетенция ОК-4.  

Четвертое практическое занятие позволяет выработать практические 

навыки  при расчетах точки безубыточности предпринимательской деятельно-

сти. По результатам практического занятия у студентов вырабатывается  ком-

петенция ОК-3. 

Пятое практическое занятие построено на основании изучения фран-

чайзинга.  По результатам практического занятия у студентов вырабатывается  

компетенция ОПК-1. 

Шестое практическое занятие  посвящено  изучению специальных налого-

вых режимов для субъектов малого предпринимательства. У студента выраба-

тываются навыки расчета налогов. По результатам практического занятия у 

студентов вырабатывается  компетенция ОК-4. 

Седьмое  практическое занятие  позволяет закрепить  знания теоретическо-

го курса по определению эффективности предпринимательской 

деятельности. У студента вырабатываются навыки расчета эффективности. На 

практических занятиях закрепляются знания по расчету показателей эффектив-

ности деятельности предприятия.  По результатам практического 

занятия у студентов вырабатывается  компетенция ОК-3: 

Восьмое  практическое занятие  позволяет  изучить этапы создания соб-

ственного дела.  По результатам практического занятия у студентов вырабаты-

ваются  компетенции ОК-6, ПК-1. 

Девятое   практическое занятие  позволяет  изучить   формы сотрудниче-

ства в бизнесе, для более эффективной деятельности. По результатам практиче-

ского занятия у студентов вырабатывается  компетенция ОК-6. 
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3.СОДЕРЖАНИЕ ПРАКТИЧЕСКИХ ЗАНЯТИЙ 

 

Тема Правовая база предпринимательской деятельности 

 

Цель практического занятия - научиться применять правовые нормы пред-

принимательской деятельности в зависимости от конкретной ситуации. 

Задачи практического занятия. 

- уметь определять уровни  правовых норм;  

- освоить технологию применения правовых норм. 

Задание 1. .Изучить правовую базу предпринимательства в России. Для 

этого  ознакомиться  с информацией, представленной ниже. 

Правовой фундамент предпринимательства в России  

1.  Конституция РФ от 12.12.1993 г. гарантирует единство экономического 

пространства, свободное перемещение товаров, услуг и финансовых средств, 

поддержку конкуренции, свободу экономической деятельности, признание и 

защиту равным образом частной, государственной, муниципальной и иных 

форм собственности. 

2.  Гражданский кодекс РФ (ч. I и  ч. II.) - это своего рода «конституция» 

предпринимательства, так как в нем унифицировано правовое регулирование 

рыночных отношений, закреплены основные принципы гражданско-правового 

регулирования, обеспечены неприкосновенность и равенство защиты всех форм 

собственности, гарантировано развитие не противоречащих закону видов пред-

принимательской деятельности. 

3. Федеральные законы Российской Федерации специального назначения: 

«Об акционерных обществах»; «О производственных кооперативах»; «Об об-

ществах с ограниченной ответственностью» и др. 

4.  Федеральные законы Российской Федерации общего назначения: «О 

защите конкуренции»; «О развитии малого и среднего предпринимательства», 

другие федеральные законы, указы президента, постановления правительства, 

нормативные акты федеральных и местных органов власти. 

Задание 2. Изучить особенности применения  правовых норм разных уровней. 

Задание 3. Рассмотреть нормативные акты регионального уровня. 

 

Тема  Порядок учреждения и государственной регистрации 

предприятий 
 

Цель практического занятия –определить необходимый перечень доку-

ментов  для государственной регистрации, изучить Устав и Учредительный до-

говор. 

Задачи практического занятия. 

- уметь определять  необходимые документы;  

- научиться заполнять анкету.  

Задание 1.Заполнить анкету-заявление . 

Задание 2.Ознакомиться с Уставом и Учредительным договором предприятия 
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Тема Договорные отношения  предпринимателя 

 

Цель практического занятия –научиться классифицировать договоры по 

различным признакам. Рассмотреть сущность договорных отношений в бизне-

се, основных форм предпринимательских договоров их структуры и состава. 

Задачи практического занятия. 

- уметь определять  вид договора;  

- знать содержание  договора купли-продажи.  

Задание 1. Изучить классификацию договоров. Для этого ознакомиться с ин-

формацией, представленной ниже. 

Классификация договоров 

1) по распределению прав и обязанностей у договаривающихся сторон: 

- односторонние, в которых одна сторона имеет только права, другая - только 

обязанности, например,  договор займа; 

- двусторонние, в которых каждая из сторон имеет по отношению друг к другу 

как права, так и обязанности. К ним относят большинство гражданско-

правовых договоров; 

- многосторонние, в которых участвуют  три или более сторон. 

2)  по необходимости для заключения договора передать имущество в натуре: 

– реальные, в которых для заключения договора необходимо выполнение кон-

кретных действий. Например,  договор займа - с момента передачи денег. 

- консенсуальные (права и обязанности у сторон возникают с момента его под-

писания); 

3) по наличию встречного исполнения: 

- возмездные (одна сторона должна получить плату за исполнение своих обя-

занностей, например, договор купли-продажи); 

- безвозмездные (одна сторона предоставляет что-то другой стороне без полу-

чения от нее платы, например, договор дарения). 

4) по форме совершения: 

- договоры в устной форме; 

- договоры в письменной форме (простой и нотариальной). 

Задание 2. Изучить содержание договора купли-продажи. 

 

Тема Точка безубыточности предпринимательской деятельности 

 

Цель практического занятия - развить у студентов навыки самостоятель-

ной работы по расчету точки безубыточности. 

Задачи практического занятия. 

- знать сущность точки безубыточности; 

-уметь применять технологию расчета  точки безубыточности. 

Задание 1. Изучить понятие  точки безубыточности. Для этого ознакомить-

ся с информацией, представленной ниже. 

Точка безубыточности это минимальный объём производства и реализации 

товаров (работ, услуг), при котором расходы будут компенсированы доходами, 
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а при производстве и реализации каждой последующей единицы продукции ор-

ганизация начинает получать прибыль. Точку безубыточности можно опреде-

лить в единицах продукции, в денежном выражении или с учётом ожидаемого 

размера прибыли. 

Экономический смысл точки безубыточности 

- точка безубыточности является критическим объемом производства. При 

достижении точки безубыточности, прибыль, равно как и убытки организации 

равны нулю. 

- точка безубыточности является важным значением при определении фи-

нансового положения предприятия. Превышение объемов производства и про-

даж над точкой безубыточности определяет финансовую устойчивость пред-

приятия. 

Модель безубыточности опирается на ряд исходных предположений: 

-поведение затрат и выручки можно описать линейной функцией одной 

переменной – объема выпуска; 

 -переменные затраты и цены остаются неизменными в течение всего 

планового периода; 

- структура продукции не изменяется в течение планируемого периода; 

- поведение постоянных и переменных затрат может быть точно измерено; 

 -на конец анализируемого периода у предприятия не остается запасов го-

товой продукции (или они несущественны), т.е. объем продаж соответствует 

объему производства. 

Задача представляет интерес как для крупных предпринимателей, так и для 

мелких, поскольку в ней производится обоснование производственной мощно-

сти организации: решение задачи позволяет установить, при каких объемах вы-

пуска продукции ее реализация будет рентабельной, а при каких она не будет 

давать прибыли. 

Для решения подобных задач используют графический и аналитический 

способы. 

Задание 2. Найти точку безубыточности предпринимательской деятель-

ности графическим и аналитическим способом. Исходные данные. Производ-

ственная мощность организации рассчитана на выпуск 1 тыс. изделий, которые 

продаются по цене 20 тыс. руб. Вся продукция — товарная, остатков готовой 

продукции на складах нет. Следовательно, объем производства равен объему 

продаж (выручке), то есть 20 млн. руб. Условно – постоянные затраты (аморти-

зация, расходы по организации и управлению) составляют 4 млн руб. ,условно 

– переменные на единицу продукции -12 тыс. руб., а на весь запланированный 

выпуск (производственную мощность) – 12 млн руб. При этих условиях при-

быль от продажи продукции составит 4 млн руб.(20млн-( 4млн+ 1тысх 12 тыс.) 

 

Тема Франчайзинг 

 

Цель практического занятия –оценка франчайзинговых отношений в 

предпринимательской  деятельности.  
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Задачи практического занятия. 

-изучить виды  франчайзинга; 

- уметь оценивать преимущества и недостатки франчайзинга. 

Задание 1. Изучить договор франчайзинга.  

Изучить правовые основы франчайзинга в РФ. 

 

Тема Специальные налоговые режимы для субъектов малого 

 предпринимательства 

 

Цель практического занятия-привить студентам навыки самостоятельно-

го расчета налогов при использовании УСН и ЕНВД в малом бизнесе.  

Задачи практического занятия. 

-изучить особенности исчисления налогов; 

- уметь применять технологию расчета. 

Задание 1. Специальные налоговые режимы для субъектов малого пред-

принимательства предусматривают особый порядок исчисления и уплаты нало-

гов, в том числе замену совокупности налогов одним налогом. Наряду с дей-

ствующей системой налогообложения, предусмотренной законодательством 

РФ, применяется упрощенная система налогообложения для субъектов малого 

предпринимательства (УСН). 

Единый налог на вмененный доход  (ЕНВД) для отдельных видов дея-

тельности- это система налогообложения для предпринимателей и предприя-

тий, которые осуществляют предпринимательскую деятельность в определен-

ных сферах. 

 1.Рассчитать сумму единого  налога при применении упрощенной систе-

мы налогообложения, если объект налогообложения – доходы, которые за 1 

квартал составили 103 тыс. руб. Размер  уплаты взносов на обязательное пенси-

онное страхование – 4 тыс. руб. 

2.. Рассчитать сумму единого  налога при применении упрощенной си-

стемы налогообложения, если объект налогообложения - доходы за минусом 

расходов. Доходы  составили  62 тыс.  руб.,  расходы  23 тыс. руб. Ставка ми-

нимального налога - 1%. 

3. Рассчитать сумму  налога при применении системы налогообложения  

в виде единого налога на вмененный доход за 1 квартал  на основе следующих 

данных:  

Вид деятельности – розничная торговля. 

Стационарная торговая сеть. 

Базовая доходность -1800 руб. 

Торговая площадь - 37 кв. м.  

К 1 = 1,129 

К 2 = 1,002 

Размер  уплаты взносов на обязательное пенсионное страхование -3 тыс. 

руб.  



13 
 

4. Рассчитать сумму  налога при применении системы налогообложения  

в виде единого налога на вмененный доход за 1 квартал  на основе следующих 

данных:  

Вид деятельности – розничная торговля.  

Нестационарная розничная сеть 

Одно торговое место до 5 кв. м.  

Базовая доходность – 9000 руб. 

К1  = 1,201 

К2  = 1,001 

Размер  уплаты взносов на обязательное пенсионное страхование - 1500 руб. 

 

Тема Эффективность предпринимательской деятельности 

 

Цель практического занятия – привить студентам навыки самостоятель-

ного расчета показателей предпринимательской деятельности, конечных эко-

номических результатов, оценки эффективности работы. 

Задачи практического занятия: 

- научиться рассчитывать показатели оценки эффективности предприниматель-

ской деятельности; 

-  изучить подходы к оценке эффективности предпринимательской деятельно-

сти; 

-изучить  принципы и методы оценки эффективности предпринимательской де-

ятельности. 

 

Задание 1.Рассчитать показатели эффективности предпринимательской дея-

тельности 

1. Выручка от реализации продукции составила в прошедшем году 100 

млн. .руб. Переменные затраты при этом равнялись 80, а постоянные — 15 млн. 

.руб. В текущем году ожидается увеличение объема выручки на 20 % (за счет 

увеличения выпуска продукции). 

Как увеличится прогнозная прибыль предприятия? 
 

2.Производство некоторого товара должно обеспечивать плановую  рен-

табельность не ниже 60 %. Себестоимость единицы товара предполагается рав-

ной 75 руб. 

Определите минимальный уровень цены за единицу данного товара, 

обеспечивающий необходимую рентабельность его производства 
 

3.В прошедшем году фирма  выпустила 1500 изделий. Прибыль составила    

50 000 руб. Рентабельность продукции, выпускаемой фирмой, составила 20 % 

при постоянных издержках 25 000 руб. 

Определите средние переменные издержки фирмы 
 

4.Предприниматель получил прибыль 10 тыс. руб., рентабельность его 

продукции при этом равнялась 25 %.Определите объем выручки предпринима-

теля. 
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Задание 2. Опишите различия понятий «эффект» и «эффективность». От-

вет представьте в табличной форме. 

 

Тема Создание собственного дела 

 

Цель практического занятия –. научиться  определять варианты создания 

нового предприятия,  этапы создания собственного дела, вид бизнеса. 

Задачи практического занятия: 

-знать этапы создания собственного дела; 

- научиться определять вид бизнеса.  

 

Задание 1. Изучить варианты создания нового предприятия. 

Участие в соучреждении нового предприятия, выкуп партнерской доли, 

покупка предприятия. Стоимость предприятия. Франчайзинг как способ уча-

стия в предпринимательской деятельности. Виды франчайзинга. Преимущества 

использования франчайзинга для малых предприятий. Практика применения 

франчайзинга российскими предприятиями. 

Задание 2. Изучить этапы создания собственного дела. 

Задание 3.  Рассмотреть кейс 1. Ответить на вопросы. 

 
Кейс 1. Малый бизнес. Проблема выбора вида бизнеса 

 

Как утверждает поговорка, "дорога в тысячу миль начинается с первого 

шага". Так должно начинаться и каждое предприятие. Первым шагом может 

быть ваше решение стать предпринимателем. Следующим шагом - выбор про-

изводства товара или услуг. Вначале предприниматель должен спросить себя, 

каким бизнесом ему следует заниматься. Это может показаться абсурдным.  

"Если уж есть что-то, в чем я уверен, - заявил один предприниматель, - так 

это каким бизнесом мне заниматься". Однако предприниматели часто только 

думают, что знают, какое дело выбрали, если они не провели тщательного ана-

лиза своего выбора. Чтобы показать, что следует принимать осознанные реше-

ния, давайте рассмотрим следующий пример. 

Энтони ДиБиасио основал предприятие по продаже и сдаче в аренду ло-

док. Начало бизнеса было очень многообещающим и предприятие быстро рос-

ло. Для того, чтобы привлечь как можно больше клиентов, Энтони организовал 

питание для участников морских прогулок  и думал, что будет заниматься ло-

дочным бизнесом. Небольшой участок земли под лодочной станцией скоро 

также перестал отвечать потребностям бизнеса. Тогда Энтони начал заниматься 

операциями с недвижимостью. Он покупал и продавал участки вдоль побере-

жья. Ему приходилось организовывать ремонт лодок. Энтони покупал запчасти 

и вызывал механика для оказания технической помощи. Фактически ДиБиасио 

пытался быть всем для всех. 

Возникает вопрос: Каким видом бизнеса занимался Энтони?  
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До того момента, пока он не попал в затруднительное положение ДиБи-

асио был твердо уверен, что занимается лодочным бизнесом. Однако  первое же 

затруднительное положение заставило его понять, что то, чем он занят - не 

только лодочный бизнес. 

Прежде чем думать о прибыли, ДиБиасио пришлось определиться, каким 

бизнесом он склонен заниматься, и сосредоточиться на нем. После тщательного 

изучения он понял, что его настоящим делом является торговый центр по про-

даже товаров для отдыха и развлечений. С этого момента начала поступать 

прибыль. 

Существенно важным первым шагом для будущих предпринимателей яв-

ляется точное и краткое определение сути своего дела. 

 

Вопросы к Кейсу: 

 

1. Какими видами бизнеса занимался Энтони ДиБиасио? 

2. Почему их слишком большое число стало мешать ему получать 

прибыль? 

3. Кто еще, кроме самого предпринимателя заинтересован в правиль-

ном определении вида бизнеса и почему? 

4. Приведите собственные примеры, показывающие необходимость 

четкого определения виды бизнеса, которым занят предприниматель. 

Задание 4. Деловая игра «Подготовка и защита  бизнес-плана». 

Разработка бизнес-плана  конкретного предприятия. Определение основных ас-

пектов  разделов бизнес-плана конкретного товара. Защита основных показате-

лей  бизнес-плана конкретного товара.  

 

Тема Формы сотрудничества предпринимательских организаций 

 

Цель практического занятия –. развить у студентов навыки 

самостоятельной работы по определению форм сотрудничества. 

Задачи практического занятия: 

-знать формы сотрудничества; 

- научиться выбирать форму сотрудничества.  

Задание 1.  Изучить формы сотрудничества предпринимательских организаций 

Все разнообразие партнерских связей в предпринимательстве можно 

сгруппировать по основным сферам (направлениям предпринимательского со-

трудничества): 

1) сотрудничество в сфере производства; 

2) сотрудничество в сфере товарообмена; 

3) сотрудничество в сфере торговли; 

4) сотрудничество в сфере финансовых отношений. 

Дать определение формам сотрудничества. Привести примеры.  
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Рекомендуемая литература 

 

Основная литература 

 

1 Кузьмина Е. Е., Кузьмина Л.П. Организация предпринимательской 

деятельности.- Теория и практика. Учебное пособие для бакалавров. М.: Юрайт

 2014 10 

2 Арустамов Э. А. Организация  предпринимательской деятельности.- М.: 

Дашков и К  2009 15 

  

Дополнительная литература 

 

1. Грядов С. И. Теория предпринимательства М.: Колос С 2007. 3 

2. Лапуста М. Г. Индивидуальный предприниматель. М.: ИНФРА – М

 2006 3 

3. В. И. Нечаев Практикум по организации предпринимательской дея-

тельности М.: КолосС. 2008 5 

4. Лапуста М. Г. Предпринимательство: учеб. для вузов М.: ИНФРА-М

 2008 13 

5. Лапуста М. Г., Старостин Ю. Л. Малое предпринимательство: учеб. 

для вузов М.: ИНФРА-М 2007 10 

6. Калянов Г. Н. Моделирование, анализ, реорганизация и автоматизация 

бизнес-процессов. М.: Финансы и статистика 2007 6 

7. Одинцов А. А. Экономическая и информационная безопасность пред-

принимательства. -М.: Академия 2006 3 

8. Арустамов Э. А. Организация  предпринимательской деятельности. Ос-

новы бизнеса.-Практикум.- М.: Дашков и К 2008 20 

  

Электронно-библиотечная система 

Основная литература 

 

1Самарина В.П. Основы предпринимательства [Электронный ресурс] [Элек-

тронный учебник]/ В.П. Самарина, Электрон. дан. и прогр.- М. : КноРус

 2011  

 

Дополнительная литература 

 

1Брунова В. И. и др. Основы предпринимательства: [Электронный ре-

сурс] учеб. пособие / В. И. Брунова [и др.]; под ред. В. И. Бруновой; СПбГАСУ. 

– СПб.– 106 с. Режим доступа: http://window/ edu.ru/resource/005/76005— Загл. с 

экрана 2010  

2Асаул, А.Н.  Закономерности и тенденции развития современного 
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